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Jubileum Vi firar hela dret! Anders Dahlvig Vikten av l&ngsiktigt dgande.

KompLatt Gor det latt for montdren. Hakan Bergkvist Om framtiden.

Miljocertifiering En sjalvklarhet for oss. Vara kunder Tycker till om oss.




Plastrorskopplingen Beulco 66 ar den produkt som gav Beulco Armatur en flygande
start 1972 och som gav oss ledorden vi arbetar efter an idag — kvalitet och innovation.
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Vad tiden har gatt fort! Trender och nyheter i branschen har
kommit och gatt genom aren. Det har skett stora férandringar
i omvarlden, och aven i familjeféretaget Beulco Armatur. Vi
har gatt fran ett litet féretag med smaskalig forsaljning av
plastrorskopplingar till att bli ett av Sveriges ledande teknik-
handelsféretag pa VVS-marknaden. Denna resa hade aldrig
varit mojlig utan vara kunder, samarbetspartners och skickliga
medarbetare. Vivill tacka er alla! I din hand haller du vart Jubi-
leumsmagasin som vi hoppas ska inspirera till lasning.

Val mott!
Gote, Stefan och Per-Olof Selerup
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ONCE UPON A TIME...

Historien gar tillbaka till slutet av 60-talet nar Gote Selerup arbetade pa en lokal VVS-Grossist och
kopte plastrorskopplingen Beulco 66 av Artur Weinberg AB. Nar Artur planerade att salja sin verk-
samhet kdpte Gote och fru Margareta Selerup Malmoféretaget 1972,

Familjen bodde i Helsingborg och 1974 flyttades foretaget dit,
till en f d bensinmack, och sénerna Stefan och Per-Olof Selerup
anstalldes i foretaget. Beulco Armatur borjade samarbeta med
flera olika internationella leverantérer och produktsortimentet
breddades vilket resulterade i 6kad forsaljning. | takt med att
féretaget vaxte byggde man ut for att sedan 1988 flytta till
nybyggda lokaler pa Gravorgatan dar huvudkontoret fortfa-
rande finns kvar. Under 80-talet eta-
blerades saljkontor i Géteborg och
Stockholm och under 90-talet bred-

"Kombinationen av ett

kombination av ett brett basutbud av standardprodukter med
kvalitet och egna innovationer ar foretagets storsta styrka.
— Vi har varit pionjarer inom flera omraden, exempelvis med
speciella kulventiler och vattenmatarkonsoler som inte fanns
pa den svenska marknaden nar vi startade. Idag med de nya
prefabricerade KompLattskapen visar vi att vi tanker fortsatta
positionera oss som ett foretag i frontlinjen vad galler produkt-
utveckling, beréattar Per-Olof Selerup.

Nya satsningar

dades kundkretsen till att aven prett basutbud av standard- Produktportfolien fylls standigt pa

omfatta OEM-foretag. Tva foretag
férvarvades under 2000-talet, AKA

produkter med kvalitet och

med nya klimatsmarta produktlos-
ningar. Vi vidareutvecklar produkter i

VVS och Impel AB, som innebar nya egna innovationer ar fore- ett ndra samarbete med véra kunder.

produktomraden och omsattningen
nadde 6ver 150 miljoner.

Framgangsreceptet

Vad ar da framgangsreceptet kan man undra. — Det handlar
frdmst om att vara lyhord, leverera kvalitet och vaga satsa pa
ny teknik, sdger Stefan Selerup som dger foretaget tillsammans
med Per-Olof Selerup. Vara medarbetare ar en avgoérande pus-
selbit for framgangarna. Vi har ocksa alltid haft formagan att
ha 6rat mot rdlsen och kanna av kundernas behov och tidernas
trender. Under aren har vi skaffat oss en gedigen produktport-
folj som idag bestar av 10 000 artiklar. Vi ar specialiserade
inom vara affarsomraden och utvecklar standigt nya produkt-
|6sningar anpassade for den svenska marknaden. Just denna
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tagets storsta styrka”.

Vi har investerat i en toppmodern
produktionsanlaggning dar vara
montorer satter ihop flera kompo-
nenter till stérre enheter och dessa levereras sedan fullt kom-
pletta till arbetsplatserna for installation. Mycket handlar fort-
farande om lIyhordhet och kvalitet. Vi tummar aldrig pa
kvaliteten, det galler allt fran valet av produkter, till porslinet
som fikat serveras pa. Under dessa 40 ar har Beulco Armatur
gatt fran ett litet foretag med smaskalig forsaljning av plast-
rorskopplingar till ett av Sveriges ledande teknikhandelsforetag
pa VVS-marknaden. Mats Sjostrédm har nyligen tilltratt som ny
VD och aven tredje generationen Selerup har bérjat i foretaget
och vi fortsatter att arbeta lika malmedvetet som de senaste
fyra decennierna.

Fran védnster
Per-Olof Selerup,
Géte Selerup och
Stefan Selerup.
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Beulco Armatur flyttade till Helsingborg. En f d
bensinmack gjordes om till ett modernt lager.

Foretaget Bev 13 Selerup genom oVeftag6' Nya leverantérer tillkom bl a pa kulventiler och
Gote och Margareta 3 p\astrérskopp\\ﬂgen flexibla slangar. Féretaget hade 5 anstallda.
nturen P
andet av age 1 MSEK
I var
Omsattn\nge"‘
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Flytt av verksamheten inom Helsingborg till en
ny stor anlaggning pa 1 600 kvm i Ramldsa.

Impel AB med en omsattning p& 23 MSEK
forvérvades.
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Langsiktigt dgande
banar vag for framgang

Foto: Jesper Frisk

| boken Med uppdrag att vaxa delar lkeas tidigare vd Anders Dahlvig med sig av sina tankar kring fram-
gangsrikt foretagande efter 26 ar inom koncernen, varav tio ar som koncernchef. Mycket av det han tar
upp i boken berér ocksa ett foretag som Beulco Armatur.

Boken bygger pa nagra viktiga hérnstenar.
En av dessa handlar om att ha tydliga var-
deringar och visioner. Ikea &r ett bra exem-
pel, manga lockas av foretagets varde-
ringar och stannar sedan kvar lange.

— Foretag behover varderingar kring res-
pekt, ansvar, moral och etik, som i sin tur
skapar motiverade och engagerade medar-
betare. Det ar annu viktigare i dag an tidi-
gare och bidrar till en lojalitet som ar ovar-
derlig for foretaget, séger Anders Dahlvig
som idag ar styrelseproffs och sitter med i
flera foretagsstyrelser bland annat New
Wave, H&M, Oriflame och Resurs Bank.

Han trycker ocksa mycket pa vikten av
samhallsansvar som en del av ett fram-
gangsrikt foretagande. Den 6kade trans-
parensen i samhallet synliggoér mer av fore-
tagen och flyttar miljéfragor och socialt

ansvar hogre upp pa agendan.

—Jag ser ingen konflikt mellan att tjana
samhallet och att tjana pengar. Foretag
som bidrar till samhallet attraherar i lang-
den duktiga medarbetare och intresserade
kunder, vilket i sin tur genererar en god
ekonomi, menar Anders Dahlvig.

Samhallsansvar handlar alltsa inte om
snabba pengar utan om ett gott rykte som
ger positiva ringar pa vattnet. Forutsatt-
ningen for detta ser Anders Dahlvig i ett
langsiktigt agande.

— Borsnoterade aktiedgare har séllan
intresse av att vava in langsiktiga effekter
av ett samhallsansvar, inte heller hinner de
bygga upp en trovardig grund byggd pa
varderingar och visioner. Det &r i stort sett
bara foretag med langsiktigt &gande som
kan lyckas med det.

Beulco Armatur, menar han, har en stor
fordel av att ha en stark agarfamilj som
dessutom &r grundare till foretaget och
engagerar flera generationer.

— Det ger foretaget
en historia kring
utveckling  som
kan vara vard att
lyfta i olika sam-
manhang.  Sitter
det en intressant
historia i vaggarna
sa ska man inte vara
radd for att synlig-
gora den for kunder
och medarbetare pa
ett satt som gagnar
foretaget.

M ANSVARSFULLT
O RETAGANDE
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OCEFRTEIERING

— en sjalvklarhet t6r Beulco

VVS-branschen ar en viktig kugge i utvecklandet av ett hallbart samhalle och Beulco Armatur AB
arbetar malmedvetet for att uppna energisnala processer samt mer miljériktiga produkter och
|6sningar. Under dret miljdcertifieras féretaget enligt ISO 14001,

— Vi kommer att fokusera mycket pa miljo-
fragorna framover med ambitionen att
skapa goda forutsattningar for en hallbar
affarsutveckling. Genom att kontinuerligt
diskutera och vaga in miljdaspekten i
arbetsuppgifterna okar vi ledningens och
personalens medvetande och kunskap
kring miljofragor, sager Mats Sjostrém, VD
pa Beulco Armatur.

Hardare konkurrens och striktare lagar
utmanar féretagen att standigt stréva efter
uthdlliga processer och produkter med
miljofordelar.  Fredrik  Cederquist  fran
Cederquist Miljo & Kvalitet kommer att
leda Beulco mot certifieringen ISO 14001. |
samarbete med personalen utvecklar han
processer som uppfyller marknadens kvali-
tets- och miljokrav och hittar I6sningar som
minskar foretagets miljopaverkan.

www.beulcoarmatur.se

Miljoaspekterna allt viktigare

Inom hela VVS-branschen blir miljétéankan-
det allt viktigare och flera kunder efterfra-
gar produkter som &r hallbara, sett till
bade kvalitet och miljdaspekter.

— | dag handlar mycket om att
kunna erbjuda produkter med
miljdegenskaper som i sin
tur kan hjalpa kunden till
en battre milj¢prestanda,
sdger Fredrik och berattar
att det for Beulco finns tva
viktiga fokusomraden, dels
produkter som ger energi-
snala lésningar, dels produkter
som inte innehdller farliga
amnen.

Foretaget inforde kvalitetssystemet 1SO
9000 for tio ar sedan och nu tas annu ett

A
B
G
D
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steg genom certifieringen 1SO 14001, som
ar en internationellt accepterad standard.
Certifieringen utgér grunden for faststal-
lande av miljéledning, ett begrepp som
beskriver tekniker och metoder foér hur en
organisation eller ett foretag styr,
leder och utvecklar sitt miljoar-
bete. — Beulco stravar inte efter
att bara fa en certifiering pa
pappret utan ar noga med att
hitta bra arbetssatt internt. De
jobbar langsiktigt och malmed-
vetet och later verkligen kvalitets-

LA

frdgorna genomsyra hela verksam-

heten — det &r sa man uppnar bast
resultat, menar Fredrik.

Ao ! e
Mats Sjostrom...

...du ar VD pa Beulco Armatur sedan oktober 2011.
Hur kdnns det?

— Det kanns otroligt bra att ha fatt fortroendet att vara VD i ett sa
valskott foretag. Dessutom ar det mycket speciellt och en stor dra
att fa vara den forsta externa VD:n i ett starkt och framgangsrikt
familjeféretag som Beulco. Agandet préglas av engagemang och
langsiktighet.

Du har arbetat pa Beulco Armatur sedan 2006,
beratta!

—Jag borjade som forsaljiningschef och fick efter tva ar dven ansva-
ret som marknadschef. Under de har aren har jag ansvarat for en
omfattande marknadsplan, positioneringsstrategi och omprofile-
ring av foretaget. Handlingsplanen har bl a resulterat i en ny
webbplats med en digital produktkatalog.

Vad kanner du att du kan bidra med i VD-position?
Vad har du med dig fér erfarenheter och egenskaper?
— Jag har varit verksam inom VVS-branschen i 28 ar i flera olika
yrkesroller, fran lagerarbetare till VD. Jag har en samlad erfarenhet
av branschen men ocksa ny kunskap fran skolbanken. Min uppgift
ar att bade forvalta foretagets arv och varderingar samt att
utveckla Beulco for tillvaxt och sakerstalld marknadsposition.

Hur ska Beulco na framgang nér nya vindar blaser?

— Detta ar en av mina viktigaste uppgifter, att se till att foretaget
gar i takt med tiden. Vi uppdaterar och utvecklar standigt bade var
personal och vara tjanster. Vara produkter och tekniska I6sningar
anpassas |6pande till dagens krav. Ett krav &r att produktionstiden
ute pa byggen skall vara 30 procent kortare an vad den var for
femtio ar sedan — da galler det att vara produkter mojliggér denna
tidsbesparing.

Hur ser du pa framtidens produkter?

— Framtidens produkter kommer att vara sakrare, miljévanliga och
energieffektiva. Alla vara produkter idag &r anpassade for bransch-
kravet Saker Vatteninstallation.

Vilken sorts ledare ar du?

— Jag vill motivera, engagera och satta tydliga mal. Jag ar inte en
person som pekar med hela handen om det inte behévs utan
arbetar efter filosofin for att ta ansvar maste man fa ansvar.

Vilka styrkor finns i Beulcos foretagssjal?

— Det ar ett familjeagt foretag med stort engagemang, hog arbets-
moral, tradition och kunnande. Det finns en grundtanke om att
foretaget maste ma bra for att medarbetarna ska ma bra och vice
versa.

Nu firar Beulco 40 ar. Hur ser du pa féretagets fram-
tid?

— Vi ska fortsatta att vara ett foretag som kommer med innovativa
|6sningar och produkter/tjanster som uppfyller kundens 6nskemal
och krav. Langsiktighet, goda relationer och nytdnkande kommer
att fortsatta pragla foretagandet.

Mer om Mats:

Vad goér du helst pa fritiden?

Tranar, garna pa min racercykel

Vilken &r din favoritbok?

Stieg Larsson Trilogin

Vilken &r din favoritfilm?

Pulp Fiction

Vad édter du helst?

Allt utom snabbmat, garna fisk

Vilket ar ditt smultronstille i virlden och pa hemmaplan?
Nagonstans vid havet

Vad ar du duktig pa som kanske inte sa manga kanner till?
Laga mat

Vad skulle du vilja bli béattre pa?

Spela gitarr

www.beulcoarmatur.se



10

"I framtiden utvecklar vi tillsammans
smartare produkter som energieffektiviserar
ett allt stoérre marknadsbehov”

Hakan Bergkvist har ett forflutet som VD och koncernchef fér NVS Installation AB och Imtech Nordic AB,
dar férutom NVS ocksa bolagen NEA och Sydtotal ar samlade. Idag ar han Senior Advisor for installations-
jatten Imtech och har dessutom ett flertal olika styrelseuppdrag. Hakan Bergkvist ar dven vice ordférande
och engagerad i bransch- och arbetsgivarorganisationen VVS-féretagen med olika intressegrupperingar

av foretag, kopplade till Bryssel, i vilka han har uppdrag bade som ordférande och ledamot.

| sina olika roller arbetar Hakan Bergkvist
for en storre och bredare kontakt direkt
mellan fabrikant och installatér — utan mel-
lanhander.

— Beulco Armatur har stor potential i
framtiden genom sin allt smartare produkt-
portfélj. De har ratt instéllning och vidare-
utvecklar redan i dag produkter tillsammans
med installatérsledet, nagot som bidrar till
kreativitet och l6nsamhet. Det resulterar
ocksa i en tydlig win-win-situation bade for
dem som leverantdr och for bestéllaren,
sager Hakan. Han menar att ambitionen &r
densamma pa bada sidor, att tillsammans
utveckla allt smartare och energieffektiva
produkter for en allt stérre och véxande
marknad.

Klimatsmart imagedndring
Ett smart satt att fa en béattre totalekonomi
ar att satsa pa prefabriceringar, att satta
ihop flera delar till storre enheter eller hela
system och leverera dessa fullt kompletta.
Hakan ser framfor sig en marknad med fler
sadana fardiga funktioner och lyfter fram
Beulcos prefabricerade tappvattenskap,
KompLatt, som ett exempel. KompLatt
mojliggor individuell vattenméatning och ar
en produkt som utvecklats for att under-
|&tta installation pa arbetsplatsen, men den
gar ocksa i taten for ett klimatsmart byg-
gande, nagot Hakan kontinuerligt betonar
som en av framtidens viktiga pusselbitar for
att na framgang.

—Hela installationsbranschen maste anta
en imagedndring. Visst ar vi installatorer,
men vi jobbar ocksd med miljofragor
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satillvida att det mesta av vart arbete pa
ett eller annat satt gar ut pa energieffekti-
visering. Varje liten del av ledet, fran pro-
duktion av armatur till slutinstallation, ar en
viktig kugge for att befasta miljotankandet
och bana vagen for ett hallbart samhalle.

Installationsbransch i foréndring
Hakan menar att framtidens fabrikanter
ocksa maste ha spetsigare armbdagar, vaga
nischa sig inom ett antal kvalitetsprodukter
och inte minst ta initiativ till samarbete for
vidareutveckling av produkter och system.,
Det kommer att bli nédvandigt for
att mota framtidens internationali-
sering och effektivisering av bran-
schen och de férandringar som
med stor sannolikhet kommer att
ske.

— Nar det géller byggforetag sa
kanns marknaden i Sverige kon-
soliderad, mogen och mer eller
mindre fardigstrukturerad med
en handfull stora byggforetag.
Sa ser det inte ut pa installa-
tionssidan &nnu. Bara inom
varme och sanitet finns over
10 000 foéretag i Norden. Vi
kommer att f& se en férandring
av  branschstrukturen, som
paminner om byggbranschens
med ett antal stora bolag som kla-
rar att hantera riktigt stora projekt
och avancerade system sam
stort antal mindre bolag som spe-
cialiserar sig i en allt hogre”
utstrackning an idag, sager Hakan.

Inom t ex svensk byggbransch ingar
idag bade byggtjanster och installationer i
samma bestallning. | Europa gors istallet
separata bestallningar av installationer.
Det &r dit Hakan tror att branschen ar pa
vag. De storre installatérerna blir mer
kompletta systemleverantdrer som ser till
helheten, vet vilka behov kunden har och
tillgodoser dessa tjanster.

— Men det kommer att kréva stor kom-
petens i alla led och ett professionellt
samarbete inte minst mellan installator
och fabrikant.

De stora utmaningarna fér att matcha
framtidens behov och marknad handlar
om att nd och utveckla kompetens i alla
led. Det kravs att branschen vagar ta lang-
siktiga beslut, avslutar Hakan.

Havans fankan pring...

Fabrikanter: "De kommer att narma
sig slutkunden/bestallaren och tillsam-
mans utveckla smartare produkter som
energieffektiviserar ett allt storre mark-
nadsbehov.”

Grossister: “Jag tror att grossisterna i
framtiden kommer att ha en allt storre
del av sin karnverksamhet inom logistik-
sidan.”

Inképare: “Idag handlar inkép mycket
om pris. | framtiden kommer ink&paren
jobba mer med en gemensam utveck-
ling av produkter och system tillsam-
mans med fabrikanten.”

Installatérer: “De kommer att bli allt-
mer fullserviceinstallatérer som erbjuder
energieffektiviserande  tjanster med
kompetens inom alla led fran valet av
produkt till installation. Idag har instal-
lationssidan tyvarr mycket fa resurser
som utvecklar produkter och funktio-
ner, som behovs i framtiden.”

Saker Vatteninstallation: “Kvalitets-
medvetenheten dr viktigare an nagonsin
och kommer att vara en av de storsta
framgangsfaktorerna for att utveckla
var status som foretag i branschen. Bran-
schen har fortsatt enorma kostnader for
vattenskador i landet, men genom en
certifiering som Saker Vatten ar jag
saker pa att problematiken minskar.”

Sakrare installation med

Saker Vatten

Saker Vatteninstallation ar ett initiativ fran VVS-branschen for att
minimera risken for bland annat vattenskador och legionellatillvaxt
orsakade av bristfalliga vatteninstallationer. Branschreglerna inférdes
i september 2005 och ar framtagna av VVS-installatérerna i samrad
med leverantorer och forsakringsbolag.

Thomas Helmerson, VD for Saker Vatten
AB, beratta vad ni har for uppgift.

— Saker Vatten AB har till uppgift att
utveckla, forvalta och marknadsfora
branschreglerna, samt att kontrollera och
auktorisera VVS-foretag. Just nu arbetar
vi ocksd mycket med att na visionen om
att fa bra monteringsanvisningar genom
att sluta samarbetsavtal med leverantérer
som Beulco.

Vad krévs fér att na visionen?

— Bra och lattanvdnda monteringsanvis-
ningar som underlattar for installatorer
att gora ratt, vilket ocksa ger leverantoren
mindre bekymmer. Anpassade produkter
som gdrna har ett brett systemtank.
Saker Vatten handlar om att sakerstalla

kvaliteten, vilket lyfter statusen i hela
branschen. Branschen behdéver, och vill
visa pa, seriositet.

Vad kommer mer att handa ur ett
kortsiktigt perspektiv?

— Vi kommer att jobba annu mer mot
konsulter och byggare sa att ocksa dessa
far kunskap om och kan arbeta och pla-
nera utifran tanken pa Saker Vatteninstal-
lation.

Langsiktigt?

— P& materialsidan kommer det att ske en
utveckling mot eget godkdnnandesystem
for att sakerstalla kvalitet och mojliggora
for installatérerna att valja bra produkter.

www.beulcoarmatur.se
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VARA KLASSIKER

66 Plastrorskoppling — Beulco konsolen — BA 202 - Flexibla anslutningsslangar

Hog produkttillganglighet har alltid varit A och O fér vara kunder. Under aren har vi skapat oss en
gedigen produktportfélj med 10 000 artiklar pa lager. Ur detta stora produktutbud vill vi sarskilt
lyfta fram fyra unika produkter, som har varit med oss sedan starten pa 70-talet och som
fortfarande utvecklas och anpassas efter marknadens behov. Vara ledord har alltid varit kvalitet
och innovation, vilket dessa produkter verkligen bekraftar.

www.beulcoarmatur.se

Beulco 66

Varldens forsta serieproducerade koppling
for polyetenrér 66:an har under aren
utvecklats, forfinats och valjs fortfarande,
nar sakerhet ar viktigt bade nar det galler
dagens PE ror eller PEX ror. Den moter och
overtraffar kraven pa en saker sammanfog-
ning tack vare den fasta stodhylsan av
metall. 66:an ar den enda koppling som
klarar kallt och varmt vatten, luft och gas.

Beulco-konsolen och IVM-konsolen
Vid 6vergangen fran galvaniserade ror till
polyetenrdr pa 70-talet uppstod ett behov
av ett stabilt montage for vattenmataren.
Vi fann lésningen — Vattenmatarkonsolen!
Pa 80-talet vidareutvecklades den prefabri-
cerade produkten till var valkdnda Beulco-
konsol. P& 2000-talet lanserade vi en ny
produktserie IVM-konsoler. En 6kad efter-
frdgan pa individuell ldgenhetsmatning
stallde krav pa unika I6sningar. Idag erbju-
der vi en fardig, prefabricerad 16sning, oav-
sett utseende och innehall.

BA 202

Redan i mitten av 70-talet var vi en stark
aktor pa kulventiler. Tack vare en tat dialog
med installatérer foddes tanken pa den
kompletta ventilen med integrerade klam-
ringskopplingar som férenklar montage. |
ett slag férandrades installationsvardagen.
Idag finns ventiltypen BA 202 6ver hela
varlden. Den &r anpassad for dagens krav
betraffande t ex isoleringshdjden med fast,
hog spindelhals.

Flexibla anslutningsslangar

Idag ar Beulco Armatur storst i Sverige pa
slangar. Varumarken, som férenklat for
installatérer under manga ar, ar de val-
kédnda Mixinox och Termopar. Men idag
férser vi marknaden &ven med typgod-
kénda slangar i storre dimensioner for
tappvatteninstallationer. | samband med
lanseringen av silikonslangen Termopar XL
tog vi samtidigt ett fér marknaden helt
nytt grepp for markning av vara slangar. Vi
introducerade da den farganpassade eti-
ketten, som sitter pa varje slang och som
informerar tydligt om anvandningsomrade.

eesccsccce

NYHET!

10 ars garanti

Sedan 1972 har Beulco Armatur statt for kvalitet och det
star vi for an idag. Nu ger vi vara kunder 10 ars garanti pa
vara kvalitetsventiler. Ventilerna kommer att foérses med en
10 ars garantibricka, sa titta eller fraga efter Beulco Arma-
turs kvalitetsventiler hos grossisterna.

.-

Produkterna och servicen
haller hog kvalitet

Dahl Sverige AB d&r ett av Sveriges
ledande handelsféretag inom VVS, Mark
& VA, Industri, Kyla och Fastighetsforno-
denheter och har 64 butiker i hela lan-
det. Bara i Stockholmsomradet finns 14
butiker, sa kallade Dahlcenter. Foretaget
har sedan lang tid tillbaka samarbetat
med Beulco Armatur, for butikernas del
framst kring sortimentet av kulventiler
och slangar. Lena Liljegren ar Dahlcen-
tersamordnare och berdttar om vikten
av hog kvalitet och service.

— Det ar Beulco Armaturs storsta styr-
kor. Deras produkter haller en genomga-
ende hog kvalitet med ytterst fa rekla-
mationer och de ar en palitlig leverantor
med mycket bra saljsupport, sager Lena.

Att Beulco Armatur dessutom alltid
finns tillgangliga for fragor och saljsup-
port menar hon &r betydelsefullt, likasa

den tata kontakten med saljaren.

— Beulco Armaturs séljare hor till de
mest aktiva och berdttar alltid om nyhe-
ter som dyker upp. De har demodagar i
alla vara butiker och kommer ofta in
spontant for att hora sa att allt ar till
belatenhet, sager Lena Liljegren.

www.beulcoarmatur.se
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PREFAB

Innovativa produktldsningar
fardiga for installation

Beulco Armatur ar pionjarer inom flera olika produktomraden,
exempelvis vattenmatarkonsoler pa 70-talet och idag med de
nya prefabricerade férdelarskdpen KompLatt. Det visar att vi
fortsatter positionera oss som ett féretag i frontlinjen nar det
galler produktutveckling av smarta lésningar som effektiviserar

VVS-arbetet.

Just denna kombination av ett brett basut-
bud av standardprodukter och egna inno-
vationer ar Beulco Armaturs storsta styrka.

Vad ar prefab?

Att prefabricera olika VVS-I6sningar ar ett
smart satt att fa en battre totalekonomi.
Det innebéar att vi satter samman olika
komponenter till storre enheter eller hela
system och levererar dessa fardiga for
installation. Produktlésningarna skraddar-
sys efter varje kunds unika behov. VVS-
arbetet sker i var produktionsanldggning
istallet for ute pa byggarbetsplatsen. Vi
utfor helt enkelt det tidskravande och
manga ganger komplicerade monterings-
jobbet at installatoren.

KomplLitt - en prefabricerad succé
KomplLatt ar ett prefabricerat fordelarskap
med mycket hog kvalitet. Vi har levererat
6ver 150 unika prefabricerade skaptyper
och fler modeller efterfragas. Vara pro-
duktchefer & med pa planerings- och kon-
struktionsstadiet for att kunna skraddarsy
den basta l6sningen. | var produktionsan-
laggning satter vi sedan samman noggrant
utvalda produkter av specialanpassat
material, som monteras snyggt pa plats i
skapen. De levereras darefter kompletta
till byggarbetsplatsen i ratt tid for snabb
och saker installation.

Saker Vatten

Forutom att installationstiden minskar blir
ocksa sakerheten battre. Samtliga

www.beulcoarmatur.se

prefabricerade KompLatt skap ar anpas-
sade enligt branschreglerna for Saker Vat-
teninstallation.

Skapen finns i tre grundut-
foranden och i olika storlekar:

1. KompLatt tappvattenskap for

individuell vattenmétning
2. KomplLatt varmeskap for radiatorer
3. KompLatt golvvarmeskap

Unika fordelar

Det finns manga unika férdelar med vdra
KompLéatt skap. Anslutningsroren klarar
anda upp till 40 i dimension, vilket &r unikt
pa marknaden. Dessa skap levererade vi
nyligen till bl a Hassleholmsporten. Skapen
levereras alltid med konsol vilket ger ett
stabilt och bra montage forberett for
installation av méatare. En annan stor fordel
ar att vara KompLatt skap har valbart antal
kopplingsledningar. Kulventilerna har fullt
genomlopp och ar tydligt fargmarkerade i
blatt och rott for resp. typ av skap. Skapen
kan &ven fas med kontrollerbar backventil.
| vérmeskap kan varmemangdsmétare
samt injusteringsventil typ STAD monteras.

NYHET!
Arets stora nyhet &r att vi erbjuder vara
kunder en inmonterad avbrottsventil for
automatisk vattenavstangning vid ev lack-
age. Detta skapar stor trygghet for slut-
kunden.

Exempel pa referens-
anlaggningar med
fordelarskapet KomplLatt

NAMN: ORT:

Generalens Hage Malmo
Linjalen Vastervik
Maria Park Helsingborg
Bojen Halmstad
Terzen Ystad
Hassleholmsporten Hassleholm
Draken Malmo
if’gcc) : Solskiftet Angelholm
Fhatt® Séderkaj Halmstad
Hagelbdssan Vastervik
Humlan Sodertalje
Oster Arena Vaxjo
Furet Svedala

Héssleholmsporten med installerade
KomplLétt tappvattenskap.

www.beulcoarmatur.se
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Jobbet gar
snabbare med
varmepumps-
ladorna

Ternstedt Invent jobbar med var-
me- och kylinstallationer, vatten,
el, plat, ventilation och fastig-
hetsskotsel och kan fungera
bade som underentreprendr och
som totalentreprendr.

Foretaget ingar ocksa i Comfortkedjan
och ar deldgare i IVT-centren i Linkdping,
Norrkdéping och Vastervik. P& tio ar har
foretaget vuxit fran 15 personer och en
omsattning pa 20 miljoner kronor, till 60
personer och en omsattning pa 65 miljo-
ner. Fran Beulco koéper Ternstedt Invent
olika typer av produkter som kopplings-
system, expansionssystem och olika
matare. Varje ar kdper de ocksa cirka 200
stycken prefabricerade varmepumpslador
for villor.

— Dessa ar skraddarsydda efter vara
onskemal och klara for installation nar de
levereras till oss. Vi har anvant oss av
varmepumpsladorna i drygt sju ar nu och
det har effektiviserat och snabbat pa
arbetet ute hos vara kunder markant,
sager Richard Pihl, deldgare i Ternstedt
Invent.

Han ar mycket néjd med samarbetet
med Beulco Armatur, som han menar all-
tid har fungerat till belatenhet.

— De héller vad de lovar och skulle
nagot problem dyka upp sa l6ser de alltid
detta snabbt och enkelt.

www.beulcoarmatur.se
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KomplLatt

gor det latt 16r montdren

Arenastaden i Vaxjo ar pa vag att bli ett av Sveriges framsta idrotts-
omraden. Under 2010 har nybyggnation av fyra nya arenor pabdorjats
eller planerats i kommunen. Jochnicks Ror ar installationsfirman.

Arenastaden i Vaxjo ar pa vag att bli ett av
Sveriges framsta idrottsomraden. Under
2010 har nybyggnation av fyra nya arenor
paborjats eller planerats i kommunen.
Jochnicks Rér ar installationsfirman.

Jochnicks Rér lagger golvvarme och ror i
gjutna plattor som sedan kopplas ihop i
Beulcos KompLéattskap. Pa Vaxjo fotbolls-
arena monterar Jochnick 60 tappvatten-
skap och 14 golvvarmeskap.

— Det ar tacksamt att arbeta med pro-
dukter som KompLatt som &r framtagna
for att underlatta installationen pa arbets-
platsen, sager montér Mikael Ahlstrom
som tillsammans med Ulf Hermansson &r
deldgare i Jochnicks Ror i Varnamo, en
komplett VVS-leverantér med uppdrag
inom bland annat badrumsrenoveringar,
licenssvetsningar, entreprenader och indu-
strirérmokeri.

Snabb och enkel montering

KomplLatt ar en prefabricerad produkt, vil-
ket innebér att Beulco satter ihop alla delar
i sin produktionsverkstad och levererar
skapen komplett fér montering.

— Skdpen kommer direkt till var arbets-
plats, i detta fall fotbollsarenan i Vaxjo, dar
vi har forberett réren i gjutna plattor och
darfor kan montera skapen snabbt och
enkelt. Skulle vi behéva bestalla och satta
ihop varje del av tappvattenskapet eller
varmeskapet sjalva skulle det ta betydligt
léngre tid, berattar Mikael.

Skraddarsydda

Skapen é&r skraddarsydda efter Jochnicks
6nskemal och sammansatta av Beulco efter
ritningar av FLK Sverige AB.

— Beulco ar bra pa att lyssna och ta till sig
onskemalen samtidigt som de kan forklara
varfor vissa idéer inte gar att genomfora.
Foretaget ar lagom stort, jag tycker om att
ha en personlig kontakt och de hdller vad de
lovar. Att fa KompLattskapen sa som vi vill
ha dem for att passa in i sitt sammanhang
ger vinningar for alla parter, Beulco, oss och
slutkunden. Dessutom &r de byggda helt
och hallet efter branschreglerna Saker
Vatteninstallation vilket minskar risken for
vattenskador, avslutar Mikael.

Lundagrossisten ar en av de sto-
ra VVS-grossisterna i Sverige och
har haft Beulco Armaturs pro-
dukter i sitt lagersortiment sa
lange butikschefen i Bromma,
Daniel Hedberg, kan minnas.

Framst ar det kulventiler, slangar och vat-
tenmatarkonsoler som kunderna efterfra-
gar.

— Beulco Armatur ger bra service, de ar
|atta att bestédlla av och har snabba leve-
ranser. Aven nar det géller specialproduk-
ter, vilket &r &nnu viktigare eftersom dessa
ofta behover levereras snabbt, sdger
Daniel. Manga kunder vet exakt vad de vill
ha for produkt och mérke. Lundagrossis-
ten ldgger da en bestéllning till Beulco
Armatur som levererar denna omgaende.
Tva till fyra gdnger om aret kommer ocksa
Beulco Armaturs saljare Henrik Areklew till
Lundagrossistens butiker i Stockholmsom-
radet for demovisningar av produkter.

— Fast han tittar in andra dagar ocksa3,
byter ett par ord och hor sa att allt fung-
erar som det ska. Det betyder mycket att
ha en sadan personlig kontakt, sager
Daniel Hedberg.

Bra redovisning av produkter

WSP ar ett globalt analys- och teknikfére-
tag som erbjuder konsulttjanster for hall-
bar samhallsutveckling inom Hus & Indu-
stri, Transport & Infrastruktur samt Miljo &
Energi. Bolaget finns i 35 lander. P& det
svenska kontoret i Goteborg arbetar
Fredrik Bergstedt som marknads- och
utvecklingschef samt som uppdragsansva-
rig for VVS-projekteringar inom WSP Sys-
tems.

— Vi har arbetat med Beulco Armaturs
produkter lange, framst avluftare och olika
typer av ventiler, och ar néjda med kvalitet,

service och redovisning av produkter,
sager han. Fredrik beréattar att just redovis-
ningen ar valdigt viktig eftersom varje pro-
dukt ritas in i VVS-handlingen och maste
vara korrekt for att slutresultatet ska bli
det ratta.

— Den tekniska informationen om varje
produkts egenskaper, material, tryckfall,
fysiska matt och andra varden maste vara
komplett, 6verskadlig och latt att forsta.
Jag foreskriver vilka specifika produkter
som rekommenderas i ett projekt, sedan
har entreprendren ratt att byta till likvar-

diga om de 6nskar, sager Fredrik.

En annan viktig del i valet av produkter ar
anpassningen till WSP Systems verktyg
under projekteringsstadiet.

— Vi ritar allt i 3D. Darfor ar det viktigt
att produkterna har ratt fysikaliska data
och kan lyftas direkt in i var 3D-modell.
Dessa modeller ska se ut som produkten
gor i verkligheten och ha den ratta infor-
mationen inprogrammerad, sager Fredrik
Bergstedt som &r n6jd med hur detta fung-
erar gallande Beulco Armaturs produkter.

www.beulcoarmatur.se
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Beulco Armgturm

Det som kanske sarskiljer oss mest pa VVS-marknaden ar var smidiga och flexibla organisation.
Vi ar ett kundorienterat familjeféretag, som alltid gor vart yttersta for att tillmotesga vara kunders
krav pa tillférlitlighet och leveranssakerhet. Du kan rakna med kvalitet hela vagen, fran den forsta

kontakten, till leverans.

Beulco Armaturs viktigaste tillgang ar vara
lojala medarbetare. Tillsammans har vi
utvecklats i takt med foretaget. Persona-
lens kompetens i kombination med enga-
gemang har fort oss framat genom aren.
Varje avdelning &r bast pa det de gér, men
det ar framfor allt var fina gemenskap, driv-
kraften och personalens kundperspektiv
som gjort att vi natt de resultat vi strévat
efter. Valkommen pa en rundvandring och
bekanta dig med vara olika funktioner.

Produktavdelning

Det pratas produkter och olika systeml&s-
ningar i varenda vra hos Beulco Armatur.
Vara produktchefer utvecklar standigt nya
produktlésningar som anpassas for den
svenska marknaden. De bevakar ocksa
marknaden inom véra olika produktomra-
den och &r uppdaterade géllande lagstift-
ning och branschkrav. Beulco Armaturs
produktansvariga har en hog teknisk kom-
petens och finns tillhands med teknisk sup-
port for vara kunder som behéver radgiv-
ning eller har fragor kring produkterna.

Inkép och logistik

Inképsavdelningen optimerar vara strate-
giska planer och inkép. Vi har sedan 40 ar
tillbaka ett ndra samarbete med vara inter-
nationella leverantorer. Sortimentet bestar

www.beulcoarmatur.se

idag av drygt 10 000 kvalitetsprodukter,
som &r noggrant kontrollerade och anpas-
sade for den svenska marknaden. Vidare
ser de till att vara lager &r valfyllda och att
logistiken uppndr hogsta mojliga effektivi-
tet. Var dagliga mission &r att se till att
transporterna samordnas for minsta moj-
liga miljopaverkan.

Lager

Vara lagerarbetare fyller en mycket viktig
funktion. De ser till att alla vara kunder far
snabba och val uppmarkta leveranser. For-
sandelserna packas enligt kundernas 6ns-
kemal och levereras i ratt tid till ratt plats.
De packar aven kundunika logistikldsningar
till stora grossister. Allt &r mojligt, kontakta
oss for era Gnskemal.

Produktionsanldggning

Vi ar specialister pa att prefabricera olika
produktlésningar som effektiviserar VVS-
arbetet. | var produktionsanldggning satter
vi samman olika komponenter till storre
enheter eller hela system och levererar
dessa fardiga for installation. Produktl®s-
ningarna skraddarsys efter varje kunds
unika behov. Vi ar pionjarer inom omradet
och utvecklar standigt nya produktlos-
ningar for ett effektivare VVS-arbete.

Marknadsavdelning

Har pdgar ett intensivt arbete med plane-
ring och framtagning av informationsmate-
rial, kataloger, webb och kampanjer som
utgar fran var marknadsplan. Det strate-
giska marknadsarbetet for oss vidare for
att nd uppsatta marknads- och positione-
ringsmal. Vi arbetar i nara samarbete med
Beulco Armaturs olika avdelningar.

Séljavdelning

Vara séljare finns nara kunden och gor
besok dver hela landet for att ge basta ser-
vice. P& huvudkontoret finns teknisk sup-
port i form av innesaljare och produktche-
fer som svarar pa fragor. Vi hjalper till med
produktval, dimensioneringar, informerar
om produktnyheter, erbjudanden mm. Vi
jobbar nédra marknadsavdelningen for att
se till att informations- och saljmaterial nar
ut till kunderna.

Reception

Ringer du 042-29 55 60 svarar Therese
Kymell. Hon hjalper dig gérna och ser till
att du kommer till ratt person.
Valkommen!

En av Beulcos
viktiga kuggar

Christian Jonsson ar ekonomichef
pa Beulco Armatur och har varit
en del av féretaget i stort sett
fran start. Redan 1973 bérjade
han arbeta pa Beulco som da lag
i Malmo.

Vilken harlig resa detta har varit, sdger han
och beréattar att han under arens lopp har
fatt mojlighet att utvecklas i takt med fore-
taget. Efter ett antal ar som innesaljare och
inkdpsansvarig utbildade han sig inom eko-
nomi och ar idag ekonomichef. Med
Christians langa erfarenhet spelar han en
viktig roll inom ekonomi, men ocksa inom
omradena data och kvalitet. Som kvalitets-
ansvarig var han bland annat en viktig kugge
nar foretaget certifierades enligt ISO 9000.

—Och nu befinner vi oss i uppstarten infor
nasta viktiga certifiering, ISO 14001, som vi
hoppas kunna na under aret, berattar han.

Han berattar att det ocksa har varit
spannande att medverka i de strategiska
forvarv av foéretag och produkter som
Beulco gjort och allt arbete med integration
av dessa.

—Jag har ocksa varit med under en span-
nande teknisk utveckling, fran faxen till
idag da EDI anvands, sager han.

Att Christian har arbetat nastan 40 ar
inom foretaget menar han har att gora
med trivsel, fértroende och variation. Nu
ska det bli spannande att bli en del av den
nya vd:n Mats Sjostroms team, avslutar
Christian Jénsson.

www.beulcoarmatur.se
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Monterings-
anvisningar
direkt i din

mobil

For att underlatta arbetet for
installatérer och andra kund-
grupper har vi skapat en mobil-
version av vara produkters
monteringsanvisningar. Det
enda du behoéver goéra ar att
scanna av QR-koden i produkt-
katalogen, sa kommer du till en
mobilanpassad meny, dar du
valjer vilken produktgrupp det
galler. Nar du gjort ditt val,
kommer du till monteringsanvis-
ningarna.

*VENTILGUIDEN

Hur valjer jag ratt ventil?
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NYHET!

Valj ratt dimension pa ditt expansionskarl

Valj ratt dimension pa ditt expansionskarl. Testa vart nya berdkningsprogram
for tryckkarl, som gor det enkelt for dig att berakna vilken dimension du
behover. Du hittar programmet pa www.beulcoarmatur.se. Har du fragor ar
du alltid valkommen att kontakta oss — vi hjalper dig!

beulco

armatur ab
Tel 042-29 55 60 ® Fax 042-29 55 75 ¢ www.beulcoarmatur.se ® info@beulcoarmatur.se

JUBILEUMSKATALOG

Var nya produktkatalog finns ute nu!
| ar ar det ingen vanlig katalog. Det
ar en Jubileumskatalog, fylld med
kvalitetsprodukter inom 11 olika
produktomraden.

Nytt foér i ar ar var nya produkt-
grupp Prefab, som innehaller vara
unika prefabricerade produktlos-
ningar som efterfragas alltmer. Vara
fordelarskap KompLatt har t ex blivit
en stor succé.

For att varna om miljon har vi
begransat vara allmanna katalogut-
skick. Onskar du fler kataloger, ber vi
dig goéra en bestallning pa var hem-
sida eller kontakta oss per telefon
042-29 55 60. Darefter levereras kata-
logen direkt till dig med post.

Ny ventilguide

Passa pa och bestéll var Ventil- -
guide, som pa ett enkelt satt /
presenterar viktiga fakta om |,

de olika ventilerna.

Du bestaller den pa
www.beulcoarmatur.se

oREFABRICER:

Ny broschyr
om Prefab

Att prefabricera olika VVS-lI6sningar
ar ett smart satt att fa en battre
totalekonomi. Las mer i var nya
broschyr om bl a vart prefabricerade
fordelarskap KompLatt som vi leve-
rerar fardigt for installation.

Bestall broschyren pa
www.beulcoarmatur.se




